
 
 
 
 
Notre client est spécialisé dans le conseil et les services associés pour le 
compte de manufacturiers ou distributeurs de véhicules motorisés tels que moto, 
scooter, quad…). 
 
Dans le cadre d’une réflexion sur sa croissance, l’entreprise fait appel à un 
responsable de projets spécialiste en développement commercial. 
 
Votre mission sera tout d’abord dans un délai de 6 mois de réaliser l’étude de 
faisabilité et de lancement d’un réseau de franchises en lien avec le cœur de métier 
actuel de notre client. 
Dans un souci permanent de confidentialité sur ce projet stratégique, vous aurez plus 
particulièrement à: 
 

 Etudier le marché du service dédié à la clientèle des manufacturiers  

 Etablir le concept de la franchise  

 Rédiger le prévisionnel financier de ce développement 

 Planifier le lancement de ce nouveau concept 
 
Au terme des 6 mois et en fonction de la faisabilité du projet, vous prendrez en 
charge l’élaboration et la mise en œuvre du plan d’actions commerciales. 
   
  
Votre profil : 
 
Vous êtes de formation commerciale et/ou marketing. 
Femme ou homme de défis, vous avez une expérience minimum de 5 ans qui vous a 
conduit à développer des projets commerciaux d’envergure.  La connaissance du 
fonctionnement d’un réseau de franchises et/ou du marché du véhicule motorisé 
seraient un plus. 
Vous avez impérativement des connaissances en anglais et/ou en Italien. 
Vous avez une bonne maitrise de l’outil informatique notamment la suite d’outils MS 
Office. 
 
Les conditions du poste :  
 
Date de début : Immédiate 
Durée : Contrat de 6 mois dans le cadre du dispositif ANNC  (infos sur : 
http://www.cnam-paca.fr/annc) 
Rémunération : en fonction de votre statut 
Lieu  du poste : Pertuis (84) 
Quelques déplacements pris en charge peuvent avoir lieu à l’échelle nationale. 
 
  
Pour postuler à cette offre, adressez votre candidature CV + LM par email à 
Laurence Mathieu – DUNES – contact@dune-s.com  - Tél : 06.64.65.60.44 
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