Visionnez ce mail depuis votre navigateur

Répondre aux appels d'offres
Club sandwich le 26 juin

au restaurant La Criée a 12H00

Notre intervenant : Emmanuel DOIN

Quel client de PME/PMI aujourd’hui représente 72 milliards d’euros de commandes a travers
pres de 300 000 contrats ? Si vous 1’ignorez, vous prenez le risque de passer a c6té d’une client
de proximité ; la collectivité. Cette dernieére pour assurer sa mission de service public doit utiliser
les reégles relatives a la commande publique. Ces regles différentes de la négociation en B to B
(business to business) ou en B to C (business to customers) sont celles si particulieres du B to G ;
business to government. La grammaire de cette négociation est contenue dans le code des
marchés publics qui s’impose - entre autre - aux collectivités territoriales dans le cadre de leurs
achats de quelques nature qu’ils soient. Si le code des marchés publics est la grammaire de
I’achat public, il existe un vocabulaire riche et parfois difficile a appréhender. Une intervention
courte d’une durée de deux heures pour sera proposée pour vous présenter :

1. les grands principes de la commande publique ;
2. les principales procédures et leurs caractéristiques.

Cette présentation sera suivi d’un débat / échanges afin de partager les expériences et démystifier
I’apparente complexité de la commande publique.

Pour vous inscrire : suivez le lien inscription

Et puis nous nous retrouverons en septembre.

Notez également l'ouverture des Challenges du GEPE avec la remise des prix le 16 octobre

11 Septembre : Soirée Speed dating

17 octobre: Club sanwich : Les relations entreprise / partenaire bancaire
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